Lean Canvas
Variante para startups — Basado en Ash Maurya

	📋 BUSINESS MODEL CANVAS

	🔥
Problema
Los 3 problemas principales que resuelves para tu cliente...
	✅
Solución
Las 3 características principales de tu solución...
	💡
Propuesta de Valor Única
Mensaje claro y convincente que explica por qué eres diferente y mereces atención...
	📈
Ventaja Competitiva
Algo que no se puede copiar o comprar fácilmente...
	👤
Segmentos de Clientes
Identifica tus early adopters y el mercado objetivo...

	
	📊
Métricas Clave
Las métricas que miden el éxito de tu negocio (KPIs)...
	
	📣
Canales
Caminos para llegar a tus clientes: orgánicos, pagados, virales...
	

	💸
Estructura de Costes
Costes fijos y variables: desarrollo, marketing, operaciones...
	💰
Fuentes de Ingresos
Modelo de ingresos, valor del ciclo de vida del cliente, márgenes...



Lean Canvas — Adaptado por Ash Maurya del Business Model Canvas de Osterwalder




